“Se pueden optimizar
muchos costes empresariales”

ENTREVISTA FERNANDO PAVON Director de Tecnologia de Gamco/ ESte ejecutivo opta por
las soluciones tecnoldgicas y la inteligencia artificial para solucionar la recesion.

G.E.Madrid

Fernando Pavon, director de
Tecnologia de Gamco, se de-
dica a extraer informacion
util de los archivos que las
compaiiias tienen olvidados.
“Se ha gastado mucho tiempo
y dinero en guardar cosasy,
una vez guardadas, se sigue
teniendo el mismo problema:
hay que explotar la informa-
cion paraobtener mejores so-
luciones”, explica este ejecu-
tivo.

Pavon lamenta que haya
“un gran desconocimiento de
que nuestra tecnologia existe,
aunque hemos detectado ca-
da vez mas interés por nues-
tras soluciones”. Gamco ex-
plota el conocimiento de las
bases de datos integrandose
en las redes de los clientes y
aplicando modelos de inteli-
gencia artificial.

Pero, por mucho que suene
a ciencia ficcidn, Pavon arroja
luz sobre esta tecnologia: “La
inteligencia artificial es una
realidad. Un ejemplo es Goo-
gle, que aprende de cada bus-
queda que realizas. Por eso es
tan rapido y te puede sugerir
objetivos, como el conocido
realmente quiso decir...”.

Aplicaciones
;Qué aplicaciones tienen las
tecnologias de Gamco? “Po-
demos desarrollar sistemas
muy eficaces en la deteccion
de impagos de créditos o re-
trasos en la amortizacion de
los mismos”, cuenta Pavon.

Pese a que, en tiempos de
crisis, esta aplicacion podria
solventar numerosos proble-
mas, Gamco se encuentra con
un escollo a la hora de hacer
negocios: “La toma de deci-
siones es mucho mas lenta
por parte de los clientes, que
tardan mas en destinar los
fondos necesarios para un
proyecto”, asegura este ejecu-
tivo.

Ademas, Pavon ha detecta-
do otros tres problemas en las
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empresas con las que trabaja.
Primero, que “en el sector fi-
nanciero, en el de telecomuni-
cacionesy el policial, hay gran
cantidad de datos en sistemas
informaticos y una muy pobre
utilizacion de ellos”.

Segundo, “hay un descono-
cimiento de como afrontar los
problemas de anlisis, predic-
cion y deteccién de compor-
tamientos”. Y tercero, “todo
redunda en graves problemas
de gestién y funcionamiento
interno y, por lo tanto, en cos-
tes. Todavia se pueden opti-
mizar muchos costes empre-
sariales”.

Al margen de estas cuestio-
nes, Pavon ve aspectos positi-
vos en lasituacion econdmica.

“La necesidad de optimizar
costes implica hacer previ-
sién de riesgos en créditos,
riesgos operativos o predic-
ciones de necesidades finan-
cieras”. Carencias que Gamco
puede suplir con su tecnolo-
gia.

Esta compania fue fundada
en febrero de 2007 y, durante
2008, “no ha alcanzado a re-
cuperar la inversion realiza-
da, pero pretendemos poder
hacerlo en los proximos dos
afios”, declara Pavon. Sin em-
bargo, para el actual ejercicio,
“vamos a cerrar varios pro-
yectos en los sectores finan-
cieros y de telecomunicacio-
nes”.

Percepcion

El directivo extiende esta per-
cepcion al mercado. “A pesar
de que los resultados no son
especialmente fuertes y el pa-
norama para la economia si-
gue siendo incierto, vemos
signos positivos para el sec-
tor”, comenta Pavon, que po-
ne un ejemplo: “Las acciones
tecnoldgicas han subido mas
de un 30% desde marzo de
2009”.

“Esperamos que la tecnolo-
gia ayude para que el merca-
do financiero trabaje mejor,
ya que éste sera un factor po-
sitivo para la salida de la rece-
sion”, augura el experto.

Precisamente, Gamco en-
tiende de tecnologia e innova-
cién. “Hacemos un gran es-
fuerzo en inversion en I+D.
Durante 2008, este departa-
mento crecidé un 200% y la
mayor parte delainversion de
nuestros socios esta destinada
a investigacion”, cuenta Pa-
von.

El directivo aporta su parti-
cular receta anticrisis: “Inver-
tir bien en soluciones tecnolo-
gicas. No dejar de invertir,
porque pensamos que eso es
un error. Hay que comprar
soluciones que ayuden a me-
jorar el negocio”.



